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Ali:l:i~~'l::riîa plus belle vente. Cela a dû se passer en 1925. Un après-midi vers trois heures, j'ai vu 

arriver unjeune couple. [...] Ils m'ont dit:.« Nous venons seulement pour voir. C'est un achat trop important 
pour qu'on se décide comme ça tout de suite». J'ai bien senti qu'ils étaient méfiants et que pour un peu ils 
seraient repartis aussitôt. 

Je les ai pris en main sans les brusquer. Je leur ai fait 'visiter le magasin de fond en comble, étage 
par étage, y compris la réserve. Je leur ai tout montré_ jusqu'à la plus petite armoire, jusqu'au moindre 
guéridon. Et je parlais, je parlais! J'avais senti la grosse vente en perspective et je la voulais de toutes mes 
forces. [...] 

! 
" Et coinm~ ça, peu à peu, ils se sont dégelés et ils ont commencé à choisir tout ce qu'il fallait pour se 
i	 meubler de A jusqu'à Z, Moi, je me disais que j'allais faire une vente comme je n'en avais jamais réalisé et 

je notais fébrilement leurs commandes. Nous nous sommes promenés pendant plus de quatre heures jusqu'à': 
sept heures et demie. A ce moment-là, le total atteignait 35 OOOfrancs. Une véritable fortune pour l'époque. 
Je ne me tenais plus dè joie. 
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1 .	 Marcel BLEUSTEIN-BLANCHETl' 
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« La rage de vaincre» Robert Jaffont et le livre de pOc/te 
'----->---yI-~·-'C:;=;--o~m-p-r-'é*h-e--n-s"io-n---'d-etexte! 10pts 

1- Propose un titre à ce texte et justifie ta réponse. 2pts 

2- En quelle année a eu lieu la vente gui a marqué le narrateur? Et qui étaient des acheteurs? 2pts 

'3- Quel1e'~tait Pattitude des acheteurs lorsqu'ils se sont présentés pour la première fois? 2pts 

4- Comment le vendeur a-t-il fait pour séduire ses clients? 2pts 

5- Propose d'autres méthodes pour séduire la clientèle lorsqu'on est commerçant. 2pts 

11- Connaissance et maniement de la langue/ lOpts 

1- Soit l'expression: « se sont dégelés» dans le texte. 

a) Expli,que-Ia. lpt 

b) Est-elle au sens connoté ou dénoté? Ipt 

2- a) Relève dans le texte quatre mots relatifs au vocabulaire du commerce. Ipt 

b) Ce vocabulaire est-il appréciatif ou dépréciatif? 1pt 

3- Soit la phrase « j'avais senti la grosse vente et je la voulais de toutes mes forces» 
a) Quelle est la structure de cette phrase? lpt 
b) Justifie ta réponse en présentant les différentes propositions. lpt 

4- a) Relève un verbe pronominal dans le texte. Ipt
 
b) Précise son type de verbe pronominal. Ipt


• 
, 5- • Soit le fragment de phrase «j e les ai pris en main sans les 'brusquer » 

a) Identifie le verbe conjugué dans la phrase et dis à quel temps et mode est-il conjugué. Ipt 
b) Mets cette phrase au conditionnel présent.~__~lp~t~ -~---
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